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. COMENTARIOS GENERALES

L. acionalidad dc los agentes,
Uno de los pilares sobre los que descansa la teorfa economica eseldelar ¢

i i 5 1 strabl
Como cs sabido, el supuesto de racionalidad no solamentc cs indecmo |
amente no se podria construir la

¢ (o parecc serlo) sino que

adquiere una necesidad extraordinaria para el andlisis, porque sencill

teorfa econémica sin é1.

: T ; Do serdadera (recuérdese cl
Sin embargo, que una hipéiesis sca necesaria, no significa gue §Ca verd

caso de la transitividad en Microcconomfa) y los esfucrzos de investigacion de los ultimos afios que
culminaron cn los dos dltimos premios Nobel de Economia (2002) otorgados a Danicl Kahneman y
Vemon L. Smith muestran que la preocupacién por el tema siguc en pic.

El propésito de este artfculo no es opinar sobre las tarcas de investigacion en general sobre cl

tema, ni tampoco sobre las especificas de los laurcados. En cambio el autor cstd interesado en

proporcionar una justificacion a—priori del presupuesto de racionalidad en la conducta de los agentes

economicos {en adelante agentes).

[I. ALGUNAS REFLEXIONES

Supuestas Conductas Irracionales

En primer lugar, parcce importante distinguir conceptos asociados a la racionalidad, pero que no
significan y/o implican lo mismo.

En primer lugar, est la inteligencia. Aceptando en principio que todos los agentes la poseen, cs
claro que no todos tienen en la misma medida, con lo que quicnes mas répidamente descubran ventajas
de una situacion determinada, seran probablemente quicnes también mds rdpidamente saquen
provecho de ella.

Habra, cn consccuencia, una presumible distribucion de intcligencia aproximadamente normal
en la que la mayor parte de la poblaci6n tendré una inteligencia promedio, pero habri también algunos
vivos y algunos que estin por debajo de la media.

Oftra cuestidén ticne que ver con la educacidn. Tanto lo que entrafia cucstiones puramente
culturales, como lo que supone —para una cultura basicamente similar— diferencias en la cantidad o
calidad de educacién acumulada, impone actitudes distintas cn la toma de decisiones.

Asf, para quicnes consideran inaceptablc consumir carne vacuna durante determinados dfas del
afio, la baja en su precio que sucle producirse cn esas épocas no le inducira a comer mas cantidad en

detrimento de otros sustitutos, ventaja que muy probablemente sf aprovecharfan quienes carecicran de

1 Es relativamente fécil encontrar el cquilibrio de un consumidor que maximiza su utilidad. ;Serfa sencillo determinar .
el méximo de molestias que se autointligirfa un masoquista?.
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esa inhibicidn,

Naturalmente, no serfa corrccto tildar de irracional al primer grupo porque no usa en beneficio
propio esta ventaja ¢ incluso estd dispuesto a pagar precios mds altos de lo habitual por un sustito
como cl pescado, por cjemplo.

Cuando cl problema surge por una limitacién cn la formacion, claramente tampoco deberfa
atribuirse una conducta apartada de lo esperado. como una prueba en contra de la racionalidad: quien
(0 Aale 188f 1o fusds sasat paﬂido 04 108 vlarws saeting e g pizarrn ¥ o dabety idantificarse esia
limitacion con una conducta irracional.

Muy cercano a lo anterior es el problema —mds considerado en la literatura— de la informacion.
En este caso —probablemente bastante frecuente— el agente no dispone de todo ¢l conocimiento sobre
un tema y toma en consecuencia decisiones irracienales, que obviamente tampoco lo son: por ejemplo,
sc adquiere un producto a un precio mayor que cl mas bajo posible. por desconocer esta tltima oferta.

Mas formalmente, podrfa plantcarse que los agentes tiene todos una funcién de utilidad
aproximadamente similar, pero que cuentan con diferentes restricciones presupuestarias, incluyendo
como parte de éstas no solamente la cantidad de dincro disponible, sino también cuestiones tales como
sus escripulos, creencias, ignorancia, informacidn, inteligencia, etc., clementos éstos que a veces
suman, pero otras restan a su presupuesto’.

Dc csta forma, aunque todos los agentes estdn dispuestos a comprar aproximadamentc los
mismos bicnes y scrvicios y adquiririan mds o menos lo mismo si contaran con la misma cantidad de
dincro, por cierto, no solamente disponen de diferentes dotaciones de recursos monctarios, sino que
también cs difcrente su dotacion de las otras componentes.

Una persona con muchos escripulos, por cjemplo, respecto a la oportunidad de adquisicion de
ciertos bicnes (la carne vacuna cn determinados periodos, por ejemplo), actuarfa en los hechos como si
su restriccion presupuestaria fuera menor y consccucntemente alcanzaria una curva de indiferencia
menor quc otro agente a quien no afectara csta cuestion. De modo similar actian aspectos tales como
la ignorancia (restan en la ecuacién de balance), la dotacion de inteligencia o la informacion (suman).

Evidentemente, los agentes que alcanzaron un second best® no corresponde calificarlos de
irracionales., no s6lo por las recientes consideraciones, sino porque seguramente al momento de hacer

su cleccion, probablemente habrdn hecho la mejor posible: quicn compra en el comercio cercano a

2 del Rey, 1977considera que los escripulos o similares forman parte de la funcién de utilidad. No habrfa entonces
restricciones presupuestarias, sino més bicnes que producen utilidad a ser satisfechos.

3 Por supuesto, la solucién no serfa de second best. El consumidor habré logrado el méximo provecho posible. La
soluci6n no es 6ptima en todo caso desde el punto de vista de otro consurnidor; sin cmbargo ¢ste compré més, pero
con una mayor dotacién.
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smplear su tiempo en el waslado hacia ¢sie, no comprarfa seguramente de dos p
calidad, aquél mis caro,

Altruismo y Egoismo

Una cucstién que también s remarca como paradéjica, cs el hecho de que la racionalidad deberi

conducir poco menos que incvitablemente al cgoismo: si sc pretende maximizar la utilidad,

probablemente se vulnerardn intereses de terceros y supucstamente ¢l individuo privilegiaria los

propios. Sin duda, esto ocurre bastante frecuentemente: no obstante, tambicn abundan los ejemplos en

coutrario en los que se perciben conductas claramente altruistas,
| Por cicrto, algunas de las conductag altruistas son consecuencia simplemente del temor a la

sancion: algunos no roban o N0 cruzan semiforos en rojo por temor a ser sancionados. Sin cmbargo, (A\

una gran canudad de personas actian altruistamente por conviccisn plena de que no deben obscrvar

conductas antisociales, ¢Hay en esto una actitud que contraric los principios de la Economia?.

Vale la pena detenerse ufl momento en csta cuestién. La Economia sosticne que cl egoismo cs
en principio 4til al mejor funcionamiento de la cconomia (recuérdesc la célebre frasc de Adam Smith
de la Riqueza de las Naciones sobre Ja benevolencia de los comerciantes: véase Frank, 2001, pag. L5).
Sin embargo, el ejemplo planteado recién estarfa seiialando que no todas las conductas cgoistas son

tuncionales: los criminales, los que exceden la velocidad permitida, ete. 1o cum

plen ninguna funcién
social.

John Nash (Gibbons, 1992) advirtié precisamente csto v ¢l dilema del prisionero mostré que a

veces el egoismo perjudica a todos. Pero entonces, &Por qué las cconomfas tuncionan? ¢por qué las

conductas egoistas disfuncionales no se generalizan?. Como se dijo, en parte esto es consecuencia de

sanciones cl cgoismo disfuncional. Sin cmbargo, como a

sc dijo, muchas personas, probablemente la mayorfa, actian altruistamente por propia conviccién. ;A

quc la socicdad procura contencr a través de las

qué sc debe?.

La explicacién podrfa estar dada precisamente por la Teoria de los Juegos. Conforme ésta,
cuando los jucgos son repetidos, csto cs, cuando el Jjucgo se Jjucga de manera indefinida, ¢l
comportamicnto egoista cede lugar al comportamicnto altruista. Esto ¢s, el prisioncro que serd
sometido a un tnico interrogatorio, teme arricsgarsc a callarse y que su complice confiese y quede

libre exponiéndose €1 a la mayor pena, decide hablar ¥, puesto que esta conducta es comin a los dos,

ambos terminan con una pena mayor a la que habrian logrado callindose ambos, Sin ambargo, si los
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,A.n

Inerrogatorios [ucran indefinidos, ninguno habl

arfa precisamente porque el juego sigue y la conducta
disfuncional se ventilarfa®,

Andlogamente. si las personas advierten que la vida siguc y que maiiana habra que transitar por

la misma acera que tendrd la basura que sc ha dejado hoy, probablemente a la larga incorpord
conductas altiuistas.

En resumen, los altruistas no cstarfan cn ¢l [ondo actuando necesariamente en contra de sus
1ntcreses, como podria verse cn una primera lectura. Estarian comportindose, cn cambio, con una

conducta que podria calificarse de egoismo refinado: en la csquina (con o sin scméforo) sc cede cl

paso. porque alguna vez se requerird que otro nos lo ceda.
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4 Un ejemplo de directa aplicacién a la Economfa es ¢l caso de Ias asf llamadas polfticas de ingresos. Cuando se pacia
entre empresarios, trabajadores y gobierno un acuerdo de precios, cada una de las empresas y sindicatos se ve tentado
a incrementar su propio precio para mejorar su situacion, conducta que es imitada por el conjunto y el acuerdo
fracasa. Sin cmbargo, si el acuerdo se revisara periédica e indiefinidamente con premios y sanciones, a lo mejor
podrian lograrse mejores resultados.
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