UNIVERSIDAD NACIONAL DE SALTA

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS, JURIDICAS Y SOCIALES

Cátedra: FINANZAS ESPECIALES
FINANZAS PARA PEQUEÑAS Y MEDIANAS EMPRESAS 
PRACTICO  Nº 13
OBJETIVO:

Uso del método de casos para el estudio de Evaluación de Inversiones

ENUNCIADO:

ESTUDIO PROFESIONAL
Para los profesionales que quieren trabajar en forma independiente, montar un estudio no es tan difícil de iniciar, pero complicado de sostener en el tiempo, ya que los costos de alquileres, personal y servicios pueden absorber una buena parte de los honorarios, por lo que para encontrar un equilibrio se vuelve clave un conocimiento o especialidad diferencial y un buen marketing de servicio profesionales.
Así es que dos Contadores Públicos y un Licenciado en Administración de Empresas decidieron asociarse y armar su estudio profesional, alquilaron una oficina céntrica por tres años que les demandará $ 2.000 mensuales, incluidas las expensas y servicios, debiendo hacer un depósito de garantía de $2.500, el cual se reintegrara al final del contrato.
La inversión a realizar en el local para ponerlo en funcionamiento asciende a $ 3.600 (pintura, decoración, etc). En cuanto a la inversión en muebles y útiles se van a adquirir escritorios, mesa de reunión y sillas por un importe de $ 7.300 (amortización en 10 años); una central telefónica, teléfonos y fax por $ 2.480 y computadoras fijas e impresoras por $ 12.600. Estos últimos se amortizaran en 4 años.
Los socios facturaran en conjunto, siendo la tasa impositiva del 35%. Consideran que el primer año la facturación será de $144.000 y que la misma se va a incrementar un 12,50% por año.
Para el 1° y 2° año se emplearán un asistente y un pasante con un costo anual por todo concepto de $ 26.000; para el 3° año está prevista la incorporación de una persona mas ascendiendo los costos a $ 38.000,00.-
Se estiman gastos mensuales en concepto de electricidad, gas, agua, teléfono y otros por $700,00. Las decisiones de marketing profesional se vuelven clave en un mercado donde cada vez hay nuevos participantes y no resulta sencillo diferenciarse por lo que realizarán una inversión al inicio de $2.000 y el presupuesto anual será de $5.000,00 el 1° año incrementándose un 20% los años siguientes. 

Se calcula que el valor residual del equipamiento al finalizar el contrato de locación será de $8.500,00.

Si la tasa del Costo del Capital es del 11%, le conviene realizar la inversión?
