UNIVERSIDAD NACIONAL DE SALTA

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS, JURIDICAS Y SOCIALES

Cátedra: FINANZAS ESPECIALES
FINANZAS PERSONALES Y FAMILIARES
PRACTICO Nº 10
OBJETIVO:
Identificar los asesores necesarios, capacitados en diferentes áreas.

ENUNCIADO:
“Los Asesores”
1) Liste sus actuales (o potenciales) asesores para llamar/visitar/invitar a almorzar.

2) Contáctelos en el transcurso de las próximas ocho semanas.

3) Combine una visita o almuerzo.

4) intercambie ideas, explore posibilidades de negocio o inversiones.

	Asesor
	Llamada/e-mail
	Visita
	Almuerzo

	Consultor Financiero
Nombre:

Tel:

e-mail:
	
	
	

	Contador
Nombre:

Tel:

e-mail:
	
	
	

	Abogado
Nombre:

Tel:

e-mail:
	
	
	

	Escribano
Nombre:

Tel:

e-mail:
	
	
	

	Agente Inmobiliario
Nombre:

Tel:

e-mail:
	
	
	

	Martillero
Nombre:

Tel:

e-mail:
	
	
	

	Agente de Bolsa
Nombre:

Tel:

e-mail:
	
	
	

	Asesor de Seguros
Nombre:

Tel:

e-mail:
	
	
	



No deje de realizar ese ejercicio, es imprescindible contar con excelente asesoramiento (agregue otros asesores)
